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… und dann kam die Cloud
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Public Cloud oder Private Cloud - was ist besser?

 Industry Standards & vorkonfig. Best Practices

 Greenfield

 Halbjährliche/automatische Scope-Erweiterung

 Integrationen und Side-by-Side-Entwicklungen 

via Business Technology Platform

 Zielgruppe: Neukunden & 2-Tier-Szenarien

 Individuelle Standards & optionale Best Practices

 Blue- oder Brownfield

 Regelmäßige Major Releases

 Umfangreiche Anpassungsmöglichkeiten 

im ERP-Core

 Zielgruppe: Komplexe Bestandskunden

Standardisierung & Innovation Individualisierung & Transformation
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Public Cloud oder Private Cloud - was ist besser?

 billige(re) Variante

 bewusste/strategische Entscheidung 
 mit entsprechenden „Konsequenzen“: Vorteilen & Einschränkungen

 Public Cloud
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Was ist besser?

 nicht pauschal zu beantworten



© All for One Group SE 28



© All for One Group SE

und vorqualifizieren
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Wir müssen reden...

 Status-Quo

 Vision

 Rahmenparameter (inkl. Ressourcen)

 Stakeholder

 Budget & Timeline

  Aufgabe des Partners

 Perspektive: Was spricht gegen die Public Cloud? 
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Bild Lastenheft
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Warum bringt ein Lastenheft keine Erlösung?

„Ja, aber…“

 Den Kunden und die Anforderungen verstehen

 Prozesse neu denken / Best Practices führen

 Unternehmen/Prozesse orientieren sich am System und nicht umgekehrt

 Dinge wandern ggf. aus dem Kern (Clean Core Prinzip)

 Die Lösung entsteht teils aus dem Projekt

 In Phasen denken (Land & Expand)

 Jeder will Standards… der eigene Standard ist nicht zwingend Best Practice
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Fokus auf das 
Wesentliche

Typische 
Produktanforderungen

Typisches 
erfolgreiches Produkt

33

Von „anforderungsgetrieben“ zu „Fit-to-Standard“
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Source: SAP 2024

900+ best practice scope items 
combine to define a full ERP scope 
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Warum ist Public Cloud die Zukunft? 

 Neues Business Modell: Recurring Revenues

 Update-/Upgrade-Fähigkeit hält Kunden immer am gleichen/aktuellen Stand

 Schnelle Innovation / Scope-Erweiterungen (Fokus auf AI-Funktionalitäten)

 Leichter zu supporten

 Onboarding (neuer) MitarbeiterInnen

 Upsell/Cross-Sell innerhalb und außerhalb des Portfolios:

 Subscription & Usage Modell

 BTP-Services & Partner-Apps

 Integrationen/Partnerschaften mit Third-Party Systemen und Herstellern
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„Während die Ausgangspunkte 

unterschiedlich sind, ist der Endzustand für 

unsere Kunden S/4HANA Cloud, Public 

Edition mit Erweiterungen auf der BTP.“

CHRISTIAN KLEIN (CEO SAP)

Klare strategische Ausrichtung

BTP = Business Technolgy Platform



TAKE
AWAYS

 Mindset: Public Cloud benötigt eine andere Denk- und 

Herangehensweise. Bestehendes muss kritisch hinterfragt 

und ggf. neu gedacht werden.

 Auswahlprozess: Rahmenparameter mit dem Partner 

erarbeiten und besprechen – die Entscheidung für die 

Public Cloud muss bewusst getroffen werden.

 Vorteile Nutzen: Von Best Practices und Innovationen 

profitieren. Land & Expand in Hinblick auf den 

wachsenden Funktionsumfang.
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Disclaimer

Die Informationen in diesen Unterlagen sind vertraulich und dürfen nicht ohne vorherige schriftliche 
Genehmigung durch All for One Group SE bekannt gegeben werden. Alle Texte, Bilder und Grafiken 
unterliegen dem Urheberrecht und anderen Gesetzen zum Schutz des geistigen Eigentums. Alle Rechte 
an diesen Unterlagen sind der All for One Group SE vorbehalten. 
All for One Group SE stellt diese Unterlagen ohne jegliche Verpflichtung, Gewährleistung oder Garantie, 
weder ausdrücklich noch stillschweigend, zur Verfügung. All for One Group SE übernimmt keine 
Verantwortung für Fehler oder Irrtümer in diesem Dokument, es sei denn, derartige Schäden beruhen auf 
Vorsatz oder grober Fahrlässigkeit. Der Inhalt dieser Unterlagen kann von All for One Group SE jederzeit 
geändert werden. Diese Unterlagen dienen ausschließlich informativen Zwecken und dürfen in keinen 
Vertrag aufgenommen, für Handelszwecke weiterverwendet oder an Dritte weitergegeben werden, soweit 
sie nicht für eine solche Verwendung gekennzeichnet sind oder eine vorherige schriftliche Genehmigung 
von All for One Group SE vorliegt.
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