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ERP-Innovationen




Te eines gofen Ganzen op*t
ASSECO BIETET VIEHR

UNSERE LOSUNG APPLUS

) e VA %0 .
450+ 98,5% 40+ 275+ 2.000+

engagierte Kunden- Neuronale Neuerungen APplus
Mitarbeitende treue Netze pro Jahr Installationen

QJJ S 2COo
O RANKING ___ JAHRESUMSATZ MITARBEITENDE
TOP 6 der européischen ﬁ Uber 3,1 Mrd. Euro é 28.000+ Mitarbeitende

Software-Unternehmen in 2021 in 60 Landern
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SIMPLY MORE ERP.













Freie Ressourcen dank autonomen ERP

DIE ZUKUNFT DER

ERSTE
INDUSTRIELLE
REVOLUTION

1784

Wasser & dampf
betriebene Maschinen

ZWEITE
INDUSTRIELLE
REVOLUTION

1870

Elektrizitat &
Serienproduktion

DRITTE
INDUSTRIELLE
REVOLUTION

1969

Computer &
Elektronik

VIERTE
INDUSTRIELLE
REVOLUTION

2014

Cloud, Smartphones,

IoT & Automation

THE
NEXT
LEVEL

Heute






DIE ASSECO

Lageroptimierung Lead & Opportunity
Management

ProzeéSsautomatisierung Kl Dashbg






LEADS &

Vermeidet zeitaufwendige Recherchen

Die Kl analysiert 6ffentliche Informationen
von Unternehmen,
die zu IThrem Kundenstamm passen

Strukturierte Abarbeitung im Vertrieb




op*t

ANFORDERUNGEN CRM

vV vVvvyvVvyvyyvyy

+ Leads finden

+ Leads qualifizieren
Leads 44 %

+ Opportunity Prozess

Qualifiziert 30 % + Stakeholder verwalten

v Aktivitaten zuweisen und protokollieren
Angebot 16 % v~ Angebote erstellen

« 24/7 Online Recherche

v~ Kampagnen durchfiihren

+ Auswertungen / Salesfunnel...




| Vertriebsprozess

~ » Kontakt
* Webseite

* Messe

* Infomaterial

e Verkaufschancen
* Angebote
* Forecast

* Stammdaten
* Interessent
* Kontaktperson

* Auftrag

* Abschluss
Verkaufsprozess



Dashboard

®

Opportunities

Acoounts

Contacts

fed

Settings

APplus

Opportunity Management

Opportunities

= In o secmch

«  Leads

Current Volume: 1.020.000,00€
Potential Volume: 101.000,00€

=+ Create Opportunity
Cloud APplus

Georg Lead

«  Qualifiziert :

Current Volume: 205987 00€
Potential Volume: 925 00000€

+ Create Opportunity

Intertol Finder

Neue Chance B

+« Spezifikation

Current Volume: 371.500,00€
Potential Volume: 1.077.000,00€

+ Create Opportunity

APplus Kl OPM

APplus ERP e

5

=% No Activities Created Yet =% Mo Activities Created Yet =71 Angebotsa... m
Insights Intertol APplus Server
Wende 17.02 3] Webcast "Mew UX Design" e Windows Server 2008 R2 .
Current Volume: 10.000,00€ Current Volume: 10.000,00€ Current Volume: 150000€
Potential Volume: 2.000,00€
8 (1) 01.03.2023 a
¥ (0 30042022
=% No Activities Created Yet put-4 Phone Call
=% No Activities Created et
APplus OoPM APplus Kl
. - . . APplus
Prasentation OPM Ba Prasentation Asseco
Current Volume: 50.000,00€ Current Volume: 150.000,00€ Prasentation 06.12 .
Potential Volume: 100.000,00€ Potential Volume: 25.000,00€ Current Volume: 10.000,00€
¥ [*] (D) 27 06 2022 8
=% No Activities Created Yet =% Mo Activities Created Yet = Mo Activities Created Yet
APplus Chance Webinar ! ELLNE
Ki-Dashboards Asseco Prisentation @

Currant Walamar

IROANA NN £

+« Angebot

Current Volume: 299.0C
Potential Volume: 2060

<+ Creat

APplus Demo

Webinar 14.2.

Current Volume:

4

=% No Activities Creat

OPM Kl APpl

Asseco APplus 7.1

Current Volume:
Potential Volume:

&

pc-4 Installation

APplus

Prasentation 15.12

Current Volume:;

4

=% No Activities Creat

APplus Finder

X 7 1

Cl Webinar 14.2.

Asseco Solutions AG

v Close as Won X Close asLo

Details

Title
Webinar 14.2.

Account

Asseco Solutions AG
HRE108535 Mannheim

Sales Consulta nt
Vincent Golla
Vincent Golla @assecosolmom

Labels

APplus X Demo ¥

Due Date

30/12/2022 BUES

Current Volume

10000 EUR

Probability Lead Source

Stakeholders
Sven Foligowski
Influencer

Mext Activities

No Activities Created Yet

Potential Volume
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KI IN DER

DISPO

Stammdaten
_— MinBestand
— LosgroRRe
WBZ / MZ

Beschaffungs-
vorschlage

Bedarf -
\ﬁ Ae\uftr?igee ‘:’

Stlcklisten

—» Planung
E—lﬂ Absatzplan
Produktionsplan




DER RICHTIGE

Uberflissige Lagerbestande
Binden Kapital
Kosten Platz
Erh6hen Kommissionierzeiten

Keine Verfugbarkeit
Erhoht die Durchlaufzeit
Verringert die Kundenzufriedenheit
Kostet Auftrage
Verursacht Pbnalen




DIE RICHTIGEN

Laufende Datenpflege...
Kostet viel Zeit
Lastet erfahrene Mitarbeiter aus
Wird daher gerne ,hinten angestellt”

Ziele
Erhéhung Aktualitat der Daten
Verbesserung der Datenqualitat
Verringerung Bearbeitungsaufwand
Transparenz in den Daten



+
DISPOOPTIMIERUNG o

Optimierungslauf 2.2 (ENOWA) [daniel pree]

£ < > >l Q- X )(+) (R [} mj ﬁ_lju @ id - [: Beschaffungszeit 0

O e - | Adosben
— o Artikel hinzufiigen
Adressen Optimierungslauf: [LOPODOD[]49 } Datum: | 28.10.2021 E|
B Beleg erf: S © Priifen
d Ieg erfassen Name: Nur optimierbare: [ ]
‘ Aﬂlkelgmppe1F]01 ‘ o mp'n ‘: @ Verbrauch berechnen
. Bearbeiter = icht ibernommene: B
Dashboards | 00062 | Daniel Pree > |2 e = WA berechnen
Standort: Karlsruhe | = . - ;
Portale - © MZ/WBZ ubernehmen
‘ Angebote - Settings B gszei Dispositi Min Bestand ~ MinLosgrifie  Bearbeiter * Verbrauchsstatistik
» ABC/XYZ Analyse
n Auftrige . Filter Parameter kel
MIN/MAX Belege BZ: | 0 | Tage Gewichtung Vergangenheit: | 50,00 | [0-100%]
El - ) . R ——— * Mengeneinheiten
W warenausgange Zeitbasis Fertigung: | ink. Planung v Sicherheitsfaktor [ 0,00 | [0-100%]
———— —_— » Artikel-Kunden-Bez.
! Rechnungen . Limit hher WBZ: | \%\ | Tage Sicherheitstage: | 1) Tage
e e * Bewegungsarten
RV-Bestellungen ausnehmen: | |
5 - > Di
‘ i - In AL-Stamm {ibernehmen: || bt
E Preislisten -
e
©_¢ Zahlungsplane N || Position Artikel Benennung Anz RV OG E F L A SF% WBZ Stamm Diff MZ Stamm Diff O
m SrrmrE . [ 110 » L0000 > Granulat L14115 5 4602 @ [] 0,00 21 20 1 9>
\:I 20 » L0001 »  Korper L1022 0 0,00 (2N ] 0,00 1 A
\:I 30 » L0002 » Achsel1122 8 12190 @ [/] 0,00 14 16 2 [ B
\:| 40 » L-10003 > Ventil L556 0 0,00 [N ] 0,00 4 A>
\:I 50 » L-10004 > Granulat L14116 6 17366 @ 0,00 30 20 10 [ 3
[ 160 » L-10006 > Achsel1122 6 16794 & 0,00 31 83 k2 [ 3



KIIN DER MATERIALPLANUNG

DISPOOPTIMIERUNG
Stammdaten c

MinBestand

‘ ag Beschaffungs- ]

¢ vorschlage

Bedarf
\ﬁ A?thrggee

Sticklisten

ABSATZPROGNOS

/ Planung 9

Absatzplan
Produktionsplan
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150000
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50000

ABSATZ
PROGNOSE
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Externe
Indizes

Vergangene Trends &
Verbrauche Saisonalitaten




- +
ABSATZ " ~OCNOSE

gange und Prognose

800
600

400
Menge

200 === Prognosemenge

0
Jan. 18 Apr. 18 Jul. 18 Okt. 18 Jan. 19 Apr. 19 Jul. 19 Okt. 19 Jan. 20 Apr. 20 Jul. 20 Okt. 20 Jan. 21 Apr. 21 Jul. 21




ABSATZ

Einzusetzen bei...
wenig bekannten Bedarfen
vielen kurzfristigen Kundenauftragen
langen Beschaffungszeiten

Vorteile
Frihzeitige Bestellungen moglich
Geringere Mindestbestdnde notwendig
Rollierende Planung mdglich



ABSATZ
MIT EXTERNEN INDIZES

Vorhandener Wirtschaftsindex korreliert mit dem Absatz

Absatzeinbruch (Méarz 2020) wird unter Bertcksichtigung des
Wirtschaftsindex nicht mehr in die Zukunft Gbertragen
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— Wirklicher Absatz Wirtschaftsindex Forecast mit externen Indizes






PROZESSE

EINFACH

Reduktion &
Prozessbezug

AUTOMATISCH

+ Vorklassifizierung &
Automatisierung

x| &

Flow Boards Automate
Lean / Kanban Kl Vorschlage

UMFANGREICH

Funktionen und
Maglichkeiten

J

ERP - Masken



EVERYWHERE YOU

o~

Mit Flow...
steht der Prozess im Mittelpunkt

schaffen wir einen neuen, echten USP auf
dem ERP-Markt

konnen wir unseren Anwendern beliebige
Prozesse in APplus anbieten:
einfach, tbersichtlich und "tberall".




SOLUTIONS

Making It Easy — Our Benefits

Data Base

A

User | Logicin the Logic in the Orchestration in

Interface [ | Frontend web server the APPserver
A

Basic functions




SERVICE TICKETING
— Mail

Service Ticketing v (Ausgabesteuerung)

Q

j Neues Ticket 1 + Problem klar 1 + Reproduziert 1 + In Bearbeitung & + B .
@ 00000017-001: > @ 0000008: Test > ® 00000011-001: Div. Nachrist... > @ 00000006-001: Minzrollen... > S e rVI Ceanfrag e n au S E - M al | S
—» Wagenbs AG Problem:  Hobe dos Problem Fim: Mecr Grbi Fem: .
Manuell B e automatisch angelegt.

o L | ey — APplus Adresse uber Mailadresse
e ermittelt. Betreff, Text und Bilder

. ubernommen. Mail => DMS
Mails

Direkte Antwortmail mit

Tickethummer.

Pull Prinzip aus Aufgabenvorrat.
Zemacy.  Jederzeit Mail Antwort iiber

K 2 Ausgabeste Erk

N R g uerung. Erkennen von

\ \K >/  Antwortmails

% G
NS v/
\vu;d a



http://ap-srv-621/AI-Release/agile/app.aspx?guid=4C420F86-2D45-4A6F-B111-5AB897190D84

USE CASES:
PROJEKT &

Projekt

GS0572
Projekiname: Solarpark ENNI

GS0545
Projektname: Bliesdorf I
Profitcenter.  PC_DEU

GS10037
Projekiname: IRG-Inoue Rubber

(Thailand)
GS1143

Projektname: Haghorst- This van
Oirschot

rschof
Profitcenter. PC_NL

GS11145

Projektname: Haghorst- Thijs van
Oirschot

Profitcenter. PC_NL

GS11161
Profitcenter. EXT

G510554.
Angebt:
Kunde:

Profitcenter:
WP

GS10946
Angebot
¥unde:

Angebot

270AN20-0745/ 1
Trinity Education Co

PCINT
1.000

270ANI-0632/ |
Solamet Investment

6810973

FC Freland
5693.000

T0ANZI-0633 / 1

2
Solamet Investment

GmbH

Angebot:  270AN

Kunde:

Profitcenter: P

Artikelname: EPC Dacl

VorkalkulationV2 (GBS _Deploy) [esol projects|

Kalk. erstellen

GS10157
Kunde:

Profitcenter:
Antikelname

Struktur.

6510159
Kunde:
Artikelnam
Ko
Struktur:

GS10159
Kunde:

Artikelname: E

KiP-
Struktur:

6510159

Kunde:
Artikelname:

Struktur:

6510225
Kunde:

Solarnet Investment
GmbH

PC_INT
EPC Freiland
120000.000
struktur

& EPC Freiland
5600.000

Struktus

RES

EPC Freiland
5600.000
Struktu

EPC Freiland
12900.000
Struktu

Solarnet Investment

Kalk. abgeschlossen

G36048

Kunde: STS Logistic Sp.2
00

Profitcenter: PC_INT

Artikelname: EPC Dach
WP 1.000

GS10027

KuP 2302.000

6510089

Kunde: POZ BRUK Sp. z 0.0.
Sp.d.

Profitcenter: PC_INT

Artikelname: EPC Dach
WP 1180.000

Gs10027
Yinde Chint Sodar

Auftrag erstellt

6510604
Kunde: Goodman
Profitcenter: PC_DEU
Artikelname:  EPC Dach
Gesamiprels: 0.00

zP: 0

6510248
Kunde: BZK SOLAR Sp. z o
o

PCNT
EPC Free Field |
instalacja
fotowoltaiczna
(naziemna)
Gesamtprels: 191999905.92
zP: Fid

Auftrag disponiert

CHO206
Kunde:  Credit Suisse Fun
4G

Profi v PCINT
Artikelname: EPC Nachlaufkos|
Gesampreis: 0.00

Erfiller  270AB19-000206

GS10136

2071
Gesamipreis: -1627.91
Edfiller.  270A520-0071

Er komplette Prozess vom Projekt bis zum
Auftrag wird abgebildet.

Das Projekt wird angelegt und in einem Dialog
die wichtigsten Felder abgefragt.

Aus dem Projekt wird das Angebot erstellt und
ein Kalkulationsartikel ausgewahlt.

Die Vorkalkulation wird automatisch erstellt und
Stuckliste sowie Arbeitsplan aufgeldst.

Nun kann in die Bearbeitungsmaske der
Kalkulation verzweigt werden.

Sobald die Kalkulation durchgefihrt wurde, kann
das Angebot direkt versendet werden.

Bei Positiver Antwort durch den Interessenten
kann auch direkt der Auftrag angelegt und
eingeplant werden.


http://ap-srv-621/AI-Release/agile/App.aspx?guid=652E1A92-2027-4DD3-918E-1280D5BD926B

PROCESS

Wiederkehrende Tatigkeiten erlernen
Erst Vorschlage dann Automatisierung
Unterstitzung in vielen Bereichen

Einkaufsautomatisierung

Ermittlung Einplanungsart
Ressourcenzuordnung

Kommunikation mit den Kunden / Lieferanten
Freigabe Werkstattauftrage

Reklamationen

Automatische Klarung Servicefall




EINKAUF-
AUTOMATISIERUNG

Tracking
+ Vorlaufzeit von 3 - 4 Monaten
+ Statusuibergange Bestellung

< Anderungen
~  Preis
— Menge
— Liefertermin
—  Kopftext
— Lieferbedingungen
—  Zahlungsbedingungen
— Positionstext
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Yvonne Ache

Digital Services - Business
Applications / ERP Support
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DIE ZUKUNFT VON APPLUS

ERP MIT

s
ode \r
J |

APplus 7.0 APplus 8 APplus X
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